Estrategias para incrementar clientes
Una estrategia de ventas es un enfoque que le permite a la fuerza de ventas de una organización posicionar a la compañía y sus productos, de tal manera que se dirijan a sus clientes objetivo de una manera significativa y diferenciada. 

Estrategia de ventas con demostraciones
En definitiva, no existe mejor estrategia de ventas que ver un producto eficaz y que funciona, para eso están las demostraciones.
Se trata de resaltar los aspectos de tu producto o servicio que cumplen con las expectativas de tus prospectos y estarás más cerca de cerrar una venta. Para realizar demostraciones que le sean útiles a tu estrategia comercial se debe, en primer lugar, analizar quiénes son tus clientes potenciales para evitar dar productos en vano. Así se mejorará las opciones de cerrar el mayor número de ventas
En el caso de nuestra empresa YOMI GUMMIES esta estrategia se puede aprovechar dando pequeñas muestras de nuestro producto a nuestros potenciales clientes, de esta forma podremos atraer más clientes.
 
Estrategia de ventas por redes sociales
Las redes sociales no son plataformas de ventas, porque en estas se trata de generar una comunidad, atraer una audiencia e interactuar con ella, el resultado final puede contribuir a impulsar una venta.
De ahí que las redes sociales sean hoy una buena opción para tus estrategias de ventas, ya sea ofreciendo productos directos, como en Facebook MarketPlace, o con estrategias en las que participan influencers
YOMI GUMMIES puede usar las redes sociales a su favor, ya que al ser un producto tan llamativo y que se puede hacer de una forma muy creativa, nuestra empresa puede hacer contenido en redes que llame la atención de posibles clientes aprovechando las características de nuestro producto. 

Estrategia de ventas con eventos
Los eventos ejercen una gran atracción de audiencias interesadas en lo que están participando. Son una estrategia de ventas que ayuda a educar a la audiencia y elevar su satisfacción al darle la información que necesita.
Nuestra empresa quiere implementar esta estrategia porque al presentarnos en eventos podríamos tener un trato más directo con nuestros clientes y así darnos a conocer aún más. 

Esas tres estrategias fueron las que más nos gustaron, además que son las que más se adaptan a nuestro tipo de empresa. Para realizarlas tomaremos en cuenta los 4 factores clave para triunfar con nuestras estrategias de venta, que son las siguientes: 
1. Analizar, corregir e implementar 
2. Optimizar gastos 
3. Incrementar la productividad 
4. Determinar objetivos realistas 
