ESTRATEGIAS DE VENTAS

Inbound Sales
Para nuestra empresa de Cake Pops, esto podría incluir la creación de contenido relacionado con recetas, consejos de decoración, y otros temas relacionados con los cake pops para atraer a los amantes de la repostería.

Cross-selling y Venta Adicional (Up-selling)
Ofrecer productos o servicios adicionales junto con los cake pops, como bebidas, decoraciones personalizadas o incluso servicios de catering para eventos.

Programas de Fidelidad
Recompensar a los clientes habituales con descuentos, muestras gratuitas o promociones especiales. Esto puede incentivar la repetición de compras.

Email Marketing y Redes Sociales
Utilizar el correo electrónico y las redes sociales para promocionar nuevos productos, compartir recetas, y mantener a los clientes informados sobre ofertas especiales y eventos.

Eventos
Participar en ferias de alimentos, festivales locales o eventos de repostería para dar a conocer nuestra marca y productos.

Ventas Estacionales
Aprovechar las temporadas o eventos específicos, como Navidad, San Valentín o cumpleaños, para promocionar productos temáticos de cake pops.

Demostraciones
Realizar demostraciones en vivo o en línea de la creación y decoración de cake pops para atraer a los amantes de la repostería y mostrar nuestras habilidades.

Sincronización entre Marketing y Ventas (Smarketing)
Que nuestros equipos de marketing y ventas trabajen juntos para atraer y convertir a los clientes de manera efectiva.
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Utilizar estrategias de marketing "push" para destacar las ofertas especiales y promociones de nuestros productos.

Beneficios Adicionales
Ofrecer beneficios adicionales, como envío gratuito o regalos con compras grandes, para incentivar a los clientes a realizar compras más grandes.
