1.1 ; QUE ES LA ECONOMIA?

by Javier Martinez Argudo 05 septiembre

1. LA ECONOMIA COMO PARTE DE TU VIDA

Si eres el tipico adolescente, te pasaras las clases pensando que la mayoria de las
asignaturas te sirven de mas bien poco para resolver tus problemas del dia a dia “¢ Esto
para qué lo voy a utilizar a lo largo de mi vida?” te preguntaras (No te culpo, he estado
ahi...). Afortunadamente, hoy empiezas la materia de economia, desde ya tu asignatura
favorita, que te servira para revolver muchos de tus problemas de tu vida
cotidiana (¢,Mola eh?...Te lo he dicho)

1.1 ¢QUE ES LA ECONOMIA?

Veras, todos los seres humanos y la sociedad en general tienen una serie de
necesidades (alimentacion, vestirse, un lugar donde vivir...) y muchas de estas
necesidades se cubren con bienes econdmicos (comida para alimentarnos,
ropa para vestimmos y vivienda donde residir por ejemplo)

Los bienes econdémicos son aquellos que no se encuentran de manera libre en la
naturaleza, sino que necesitan una transformaciéon por parte del ser humano, es
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decir, es necesario que utilicemos unos recursos econémicos para producirlos,
por lo que tienen un costo. Los bienes libres sin embargo se encuentran de
manera abundante sin limitacion y no necesitan ningun tipo de proceso de
produccién para satisfacer una necesidad, por lo que no tienen ningun costo. Por
ejemplo, el agua de un manantial sera un bien libre que nos puede satisfacer nuestra
sed en un momento dado, pero el agua depurada que nos llega a casa es un bien
econdmico, ya que para poder ser consumida necesita un proceso de produccion que
requiere de trabajadores, maquinas y recursos naturales (en el tema 2 veremos que
estos son los 3 principales recursos)

La idea queda clara ¢No? Necesitamos una serie de recursos (trabajadores,
maquinas y recursos naturales) para producir bienes econémicos (comida o un
coche) para asi satisfacer una necesidad econdmica (alimentarnos o
transportarnos). Parece facil, entonces ¢ Donde esta el problema?
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El problema, mis amigos, es que los recursos de cualquier sociedad son escasos
y por tanto los bienes econdmicos que podemos producir a partir de ellos también lo
son. Los trabajadores que tenemos son escasos (no son infinitos), como también lo son
los minerales, la madera o el petréleo.

Ademas, el tiempo también es un recurso escaso: El dia sélo tiene 24 horas, lo que
hace imposible que en muchas ocasiones podamos satisfacer 2 necesidades a la vez.

DEFINICION: La economia es la ciencia que estudia el mejor modo de administrar
unos recursos _gue son_escasos para satisfacer la_mayor cantidad posible de las
necesidades ilimitadas de la sociedad. Por tanto debe quedar claro que el objetivo de la
economia es satisfacer necesidades.

Es decir, es imposible satisfacer todas las necesidades de la sociedad debido a
la escasez de recursos, y es ahi donde aparece la economia.

De esta definicibn de economia podemos sacar 2 ideas clave: La escasez
econdémica y la necesidad de elegir.
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1. lLa escasez econdmica. Los recursos con los que contamos son escasos Y las
necesidades de los seres humanos son ilimitadas (ya hablaremos de por qué son
ilimitadas). Esta escasez la sentimos de manera tanto individual como ser humano
como colectiva como sociedad.

De manera individual (o familia) piensa por ejemplo el dinero que tiene tu familia y la
cantidad de cosas que les gustaria comprar pero no pueden. A mi personalmente me
gustaria comprarme una casa (que dice mi madre que ya va siendo hora) un coche
mejor (que el que tengo da pena verlo), viajar a muchos paises y quedarme en buenos
hoteles, peeeeeeero va a ser que no me llega con mis recursos (mi dinero y mi tiempo)
De manera colectiva tenemos el mismo problema, seguro que nos gustaria que hubiera
una mejor sanidad, mas investigacion para curar enfermedades, mejor educacién con
mejores instalaciones y recursos, trabajos bien pagados para todos y muuuuucho mas.

2. La necesidad de elegir. Hay posibilidad de usar los recursos de varias maneras
diferentes y satisfacer distintas necesidades (por ejemplo podemos usar la madera
para hacer fuego, muebles o papel entre otros muchos usos), y los individuos los
administran para obtener el maximo provecho posible.
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satisfacer la mayor cantidad de necesidades poaibles

De esta manera, puedes ver que como estudiante de bachillerato, estds tomando
decisiones economicas todo el tiempo, porque tienes que elegir siempre como
administrar tus dos principales recursos: EL DINERO (poco) y el TIEMPO ¢ me gasto
mi paga en comprar ropa o en salir con los amigos? ¢ Estudio bachillerato o busco
trabajo? ¢Voy a una fiesta o estudio el examen de mafiana? De la misma manera tu
familia tiene que decidir: ¢Renovamos la cocina o nos vamos de vacaciones?
¢, Compramos un coche nuevo o pagamos los estudios en el extranjero de nuestro hijo?

En realidad si no hubiera escasez ni necesidad de eleqir la economia no existiria,
ya que no habria recursos gue administrar. Como puedes imaginar, siempre que
tenemos 2 0 mas alternativas estamos tomando una decision econémica.
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La economia nos va a ayudar elegir la mejor manera de repartir nuestros recursos
escasos para poder satisfacer nuestras necesidades. (¢es ya tu asignatura
favorita?...¢,aun no?. Dale tiempo)

Para acabar, tU que eres muy listo, te habras ya dado cuenta de que las decisiones
econdmicas son tan antiguas como el hombre, ya que continuamente tenemos que
tomar decisiones entre 2 o mas alternativas. Sin embargo, la Economia como ciencia
es relativamente joven. Se considera que nacio con la obra del economista escocés
Adam Smith (1723-1790), La riqueza de las naciones, publicada por primera vez en
1776, donde integré el conjunto de conocimientos econdmicos que existian hasta
entonces y desarrolld6 una gran cantidad de teorias econOmicas para explicar el
funcionamiento de la economia. Alrededor de estas 2 ideas clave (la escasez de
recursos y lanecesidad de elegir como usarlos) giratoda la economia, pero antes
de explicarlo con gran detalle en el punto 2 quiza te surja una duda. ¢Es cierto
gue las necesidades son ilimitadas?
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2. LAS NECESIDADES
ECONOMICAS

by Javier Martinez Argudo 05 septiembre

En el afio 2000 acab6 mi dltimo afio de instituto y nadie, absolutamente nadie de mi
clase, poseia un teléfono movil. Pero a partir de ese afio, todo el mundo empezé
comprarse uno ¢ por qué? ¢Es que de repente era necesario? En realidad “tener mévil”
no es una necesidad en si misma. En ese momento el movil (que es un bien) podia
cubrir mucho mejor una necesidad clave en el ser humano. La comunicacion.

Y es que hace 20 afos, cada vez que querias comunicarte con un amigo, tenias que
llamar al teléfono fijo de sus padres y muchas veces pasar por la incomoda pregunta
de ¢quién es ese 0 esa? Ademas tus amigos no siempre estaban en casa y en ese
caso, la comunicacion era imposible. A veces quedabas con un amigo en algun sitio y
no aparecia. No saber qué pasaba te obligaba a largas esperas. A veces tu amigo
estaba castigado, otras veces no le habia dado tiempo a hacer los deberes y otras
veces simplemente llegaba tarde. No te imaginas las discusiones que ha provocado la
falta de poder comunicarse. EI moévil era, claramente, un bien que permitia satisfacer
una necesidad insatisfecha: La comunicacion.
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Acabamos de explicar que las sociedades utilizan una serie de recursos escasos para
producir unos bienes econdmicos y satisfacer unas necesidades. ¢Y qué es
exactamente una necesidad?


https://plus.google.com/114911817356889198420
http://www.econosublime.com/2017/09/12-las-necesidades-economicas.html
https://2.bp.blogspot.com/-3cPdykIfvPU/Wa6pgBHROFI/AAAAAAAAAC0/RRFRixD_AzkeJiBOXvz_vscKofX-RNgtACLcBGAs/s1600/necesidades+econ%C3%B3micas.JPG

DEFINICION. Una necesidad es la sensacion de carencia de algo unido al deseo
de satisfacerla.

Es decir, para que tengamos una necesidad debemos sentir que algo nos falta y
ademas querer acabar con esa necesidad. Por ejemplo en Estados Unidos mucha
gente se siente insegura y tiene una pistola en casa. En Espafia casi nadie siente esa
necesidad (lo que nos faltaba). Por tanto, vemos que el concepto necesidad va a
depender de cada persona. LA NECESIDAD ES UN CONCEPTO RELATIVO, no todos
tenemos las mismas.

LAS CARACTERISTICAS DE LAS NECESIDADES

Anteriormente hemos dicho que la economia se encarga de ayudar a tomar
decisiones que permitan satisfacer un mayor numero de necesidades. Si las
necesidades pudieran satisfacerse completamente (pudiéramos tener todo lo que
guisiéramos) entonces no habria que tomar decisiones y no existiria la economia.
Vamos a explicar por qué.
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Podemos destacar 4 caracteristicas claves de las necesidades econdmicas:

1. LAS NECESIDADES SON ILIMITADAS

El dicho “si mas tienes mas deseas” parece reflejar fielmente la actitud de los individuos
respecto a los bienes materiales. El hombre una vez que satisface sus necesidades
basicas siempre quiere aumentar su bienestar.

Siempre queremos un coche mejor, una casa mas grande, mas cantidad de ropa etc.
Puedes pensar errobneamente que los millonarios pueden satisfacer todas sus
necesidades sin problemas, al fin y al cabo, les sobra el dinero. Pero hay dos cosas que
estas olvidando:

Las necesidades se reproducen y una vez satisfechas surgen otras nuevas: Si
empiezas a ganar mas dinero querras una casa mas grande y un coche mejor (es
posible que te compres varios). En ese momento te surgira la necesidad de proteger
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estos bienes tan caros. Necesitards un garaje grande y necesitaras una buena
seguridad para tu hogar. Ademas si estas ganando mucho dinero necesitaras alguien
gue te asesore donde invertir y es posible que un abogado y otro tipo de servicios que
ahora mismo no necesitas. Como ves, a medida que satisfaces unas necesidades te
surgen otras nuevas.

El tiempo (para muchos el recurso més valioso) seguira siendo escaso. No puedes
satisfacer todas tus necesidades porque simplemente no tienes tiempo ilimitado.
Aunque tuvieras dinero infinito para comprar todo lo que quieres, te faltaria tiempo para
poder disfrutar todo eso que has comprado. El tiempo es otro recurso escaso.

Por tanto, recuerda: A medida que satisfaces una necesidad, te surge otra
nueva. Por tanto, todos tenemos necesidades que queremos cubrir, pero
I6gicamente estan van a ser diferentes en cada persona.

Esto explica por qué mientras muchos nifios pobres esta preocupados por poder comer
todos los dias, otros con esta necesidad resuelta se preocupan de poder comprar el
altimo modelo de movil que salga al mercado. O por ejemplo que jugadores de
futbol que ganan muchos millones haya momentos que sienten tristes, como Cristiano
Ronaldo, que este verano se sentia “tristiano” (jqué chispal).

2. LAS NECESIDADES ECONOMICAS SE SATISFACEN CON MEDIOS ESCASOS.
Muchas necesidades pueden ser cubiertas sin el uso de recursos escasos, como es el
caso de la necesidad de respirar. Esas necesidades no nos interesan a los
economistas.

Otras de estas necesidades se satisfacen sin embargo a través de bienes y servicios
escasos (comida, ropa, coches, ordenadores, que no son infinitos en el mundo) A los
economistas solo les interesan las necesidades econdémicas, es decir aquellas
satisfechas a través de medios escasos.

3. LAS NECESIDADES SON INFLUIDAS POR FACTORES EXTERNOS:

En el afio 2011 llego la fiebre del Smartphone y el whatsapp a Espafia. No eras “cool”
si no tenias un Smartphone y escribias textos a tus amigos a todas horas. Aqui un
servidor, se resistia a comprarselo intentando no dejarse llevar por la fiebre del
momento. Pero empez6 a suceder un fenbmeno extrafio, mis amigos quedaban y yo no
me enteraba.

Oye Chemiki, habéis quedado tres veces y no me he enterado.

¢, Qué dices? Si he avisado a todo el mundo por el mévil.

Pues a mi no me ha llegado ninglin mensaje.

¢ Mensaje? Hace meses que nadie manda mensajes. Todo el mundo usa el whatsapp,
¢,€s que no tienes un Smartphone? Sino lo tienes no te vas a enterar de nada, hablamos
todo por el grupo.

Y es que en muchas ocasiones, es la sociedad quien crea las necesidades. Debe
guedar claro que las necesidades no han sido siempre las mismas ni pueden ser
satisfechas de la misma manera. Las modas, la publicidad o el contexto en el que
vivimos determinan las necesidades que tenemos.
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- - Publicidad. Son necesidades que tenemos influidos por la publicidad (como por ejemplo
comprar ciertas marcas o productos).En mi caso creo la cantidad de ropa Nike que
tengo hace que deba admitir que soy culpable de este pecado

- - Contexto. Son necesidades que surgen por vivir en la sociedad (barrio, ciudad o pais)
en concreto donde vivimos.

- -Moda. Son necesidades provocadas por una moda pasajera. En unos meses o afios
esa necesidad desaparece.

Por ejemplo hace muchos afios estaba de moda que los hombres llevaran sombrero,
esa necesidad ha ido desapareciendo sin embargo con los afios. Por no hablar de la
lata que diste el afio pasado con el spinner y que en pocos meses ni tocaras.
El contexto también juega un papel muy importante, por ejemplo en Amsterdam hay
un gran desarrollo de la cultura de ir en bicicleta a todos lados, mientras que otras
ciudades como Lisboa con calzadas llenas de piedras y grandes cuestas hace casi
imposible la circulacion de estas. Mientras que la bici es una necesidad en la primera
no lo es tanto en la segunda. Y no me negaras que la publicidad no te ha influido para
gue te compres esos tenis tan guays que llevas.

Estos factores externos sin duda que hacen que las necesidades sean diferentes
en cada personay en cada sociedad.

4. LAS NECESIDADES NO SON FIJAS.

Ademas las necesidades no son es algo fijo sino que van variando con el paso del
tiempo. Por ejemplo, internet ha pasado de ser un bien de lujo hace 20 afios (solo unos
pocos lo tenian) a ser un bien practicamente de primera necesidad en cada casa.

Una vez explicadas las caracteristicas, vamos a pasar a la clasificacion de las
necesidades.
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CLASIFICACION DE LAS
NECESIDADES

by Javier Martinez Argudo 05 septiembre

Hay muchas clasificaciones de necesidades, y algunos libros estan plagadas de ellas.
Nosotros nos vamos a centrar en la diferencia entre primarias y secundarias. También
hablaremos de la clasificacion de Maslow.

1. NECESIDADES BASICAS O PRIMARIAS. Son aquellas que es necesario
satisfacer para poder sobrevivir: la alimentacién, el vestido y la vivienda.

En una sociedad desarrollada estan practicamente cubiertas para la mayoria de
la poblacion (aunque con la crisis el nUmero de personas sin poder satisfacerlas esta
aumentando). Sin embargo, la evolucién de nuestra sociedad hace que se haya
ampliado el concepto de necesidades primarias, por ejemplo, contemplando la
educacion y la sanidad. Por ello, hoy se consideran necesidades primarias todas
aguellas que hay que satisfacer para poder ejercer plenamente como ciudadano. Por
lo tanto, el bienestar humano no consiste solamente en la mera supervivencia, sino en
poder disponer de todo aquello que permite el desarrollo integral (economico, social y
cultural) de la persona sin que esta se sienta excluida por la sociedad. Por ejemplo, el
uso de internet en casa es cada vez mas necesario (tU mismo lo usas para esta clase
de economia) de manera que no acceder a ello puede provocar cierta exclusion.
Igualmente, tener un refrigerador o un teléfono no es basico para la supervivencia (y
hace 50 afilos muchas personas no lo tenian), pero cuando la sociedad evoluciona y la
inmensa mayoria de los ciudadanos consideran como basica una necesidad, aquellos
gue no la cubran estan en riesgo de exclusion social. Desde ese punto de vista,
educacion, sanidad, internet o un refrigerador son también necesidades primarias
aungue no sean imprescindibles para la supervivencia.

Precisamente este concepto nos permite diferenciar dos tipos de pobreza.

e Pobreza absoluta. Cuando los individuos no pueden satisfacer sus necesidades
basicas para la supervivencia.

e Pobreza relativa. Cuando aun cubriendo sus necesidades basicas, los individuos
dados su bajo nivel de renta o ingreso no pueden llegar a un minimo desarrollo integral
como persona y por tanto estan sufriendo una cierta exclusion social. Si una persona
tiene menos del 60% de los ingresos de media de una sociedad, se dice que sufre
pobreza relativa. En Espafia se estima que en 2017 el 20% de la poblacién se encuentra
en esta tragica situacion
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2. NECESIDADES SECUNDARIAS. Aparte de las basicas, el hombre tiene otro tipo
de necesidades cada vez mas evolucionadas como el ocio, la comunicacién, etc. Una
vez que el ser humano cubre estas necesidades primarias, se centra en aquellas que
le permitan aumentar su nivel de satisfaccion y bienestar. Son ilimitadas y a medida
gue se cubren surgen otras nuevas. Ademas dependen del lugar o la época en
gue vivimos.

Por ejemplo, actualmente muchas personas ven imprescindible tener un smartphone,
necesidad que probablemente no tengan en una pequefia aldea y que tampoco existia
hace unos pocos afios.

PRIMARIAS > basicas _sinose POBREZA
para sobrevivir cubren ABSOLUTA
s5e cubren, pero no
aumentan el
bienestar

TIPOS DE
NECESIDADES

todas las que la sociedad
considera necesarias
para ejercer coma ciudadanc

POBREZA
RELATIVA

SECUNDARIAS

LAS NECESIDADES SEGUN ABRAHAM MASLOW

Este verano, como en el 2012, Cristiano Ronaldo mostro su tristeza ante la negativa del
Real Madrid de subirle el sueldo. Ronaldo ingres6 87,5 millones euros en 2016 (el
jugador que mas de todo el mundo). El problema de Ronaldo es que Messi y Neymar,
con su nuevo contrato del PSG, ganan mas a través de sus clubes (aunque bastante
menos por publicidad). ¢Necesita Ronaldo mas dinero para satisfacer sus
necesidades? Bueno, nadie va a decir que no quiere mas dinero, porque siempre hay
necesidades insatisfechas. El problema de Ronaldo no es tanto satisfacer necesidades
materiales (que el dinero puede comprar), sino como satisfacer otras necesidades
inmateriales de orden superior. Maslow diria que tiene insatisfechas las necesidades
de escalones superiores de su piramide.

La escala de las necesidades de Maslow se describe a menudo como una piramide que
consta de cinco niveles. La idea béasica de esta jerarquia es que las necesidades
mas altas ocupan nuestra atencion so6lo cuando se han satisfecho las
necesidades inferiores de la pirdmide. Es decir, hasta que no cubro una
necesidad de un nivel inferior, no sentiré las necesidades del siguiente nivel.

- Necesidades bésicas. Son necesidades fisiologicas basicas para mantener la
supervivencia. Comer, dormir, protegerse del frio etc. Mientras el ser humano no
satisface estas necesidades, no se preocupa por las demas.
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- Necesidades de seguridad y proteccién. Estas surgen cuando las necesidades
fisiologicas ya se han cubierto. Son las necesidades de sentirse seguro y protegido. El
ser humano siempre quiere consolidar lo conseguido.

- Necesidades sociales (de afiliacion y afecto). Una vez que el ser humano se siente
seguro buscara relacionarse con los demas, ser parte de una comunidad, agruparse en
familias, con amistades o en organizaciones sociales. Entre estas se encuentran: la
amistad, el compafierismo, el afecto y el amor.

rnoralidad,
creativ idad,
esportansidad,
falta de prejuicios,
aceptacion de hechos,
resolucion de problem as

automrs conocimisnts,
corfianza, respeto, &ito
/ armistad, afecta, intirmidad sexual \
seguridad fisica, de empleo, de recursos,
rroral, familiar, de salud, de propiedad privada

/r::pirll:iin, alimentacion, desc ansa, sexo, hll'ﬂ!l!'lf!__!i-.'i

Autorrealizacién

Fisiologia

Fuente: Wikipedia

- Necesidades de estima o reconocimiento. Una vez que el individuo pertenece a un
grupo querra tener un cierto reconocimiento dentro del mismo. Maslow describi6é dos
tipos de necesidades de estima, una alta y otra baja.

La estima alta se refiere a la necesidad del respeto a uno mismo, e incluye sentimientos
tales como confianza, logros, independencia y libertad.

La estima baja se refiere al respeto de las demas personas: la necesidad de atencion,
aprecio, reconocimiento, reputacion, estatus, dignidad, fama, gloria, e incluso dominio.

- Necesidad de autorrealizacion Este ultimo nivel es algo diferente y Maslow utilizo
varios términos para denominarlo: «motivacion de crecimiento», «necesidad de ser» y
«autorrealizacion». Consiste en llegar a ser lo maximo posible, “la maxima expresion
del yo”

Son las necesidades mas elevadas, se hallan en la cima de la jerarquia, y a través de
su satisfaccion, se encuentra un sentido a la vida. Algunos socidlogos consideran que
esta necesidad nunca llega a satisfacerse.

Ahora si, ha llegado el momento de ver las ideas clave de la economia. La escasez y
la necesidad de elegir.
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2.1 ¢ QUE ES LA ESCASEZ?

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

2. EL PROBLEMA ECONOMICO: LA ESCASEZ Y LA
NECESIDAD DE ELEGIR

En el prime punto del tema vimos que los recursos que tenemos para producir bienes
eran escasos, mientras que las necesidades que nos permiten satisfacer esos bienes
eran ilimitadas. Como puedes imaginar, ahi nos aparece un problema econémico.

El problema econdémico basico consiste en que los seres humanos tenemos una
serie de necesidades, que son ilimitadas, y disponemos de unos recursos
escasos para satisfacerlas.

Es decir la Economia estudia la forma en que se administran estos recursos escasos
para lograr el mayor bienestar de la sociedad.

Si recuerdas dijimos que en esta definicion de la Economia hay dos ideas clave: La
escasez econdmicay la necesidad de elegir. Vamos a detenernos un poco mas en cada
uno de ellos.

2.1 ;QUE ES LA ESCASEZ?

Segun el Proyecto Hombre de las Naciones Unidas, alrededor de 24.000 personas
mueren cada dia por culpa del hambre o por causas relacionadas con el hambre (eso
son casi 9 millones al afio). De ellos, el escalofriante 75% son nifios menos de 5 meses.
La mayoria de estas muertes es por lo que se llama desnutricion crénica, las familias
simplemente no pueden conseguir comida de manera regular. Ademas, en todo el
planeta hay 800 millones de personas que no consumen suficientes alimentos.
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Debe quedar claro, que la escasez en Economia no es la falta absoluta de un
bien sino que no es posible conseguir todos los bienes que deseamos con los recursos
que tenemos.

Por tanto no debemos confundir pobreza y escasez, aunque guarden relacion.
Diferenciamos escasez fisica y econémica.

e Escasez fisica. Podriamos decir que es la falta de bienes vy servicios para satisfacer
unas necesidades minimas. Es decir, seria tener dificultades para alimentarnos,
vestirnos o tener una vivienda. En los paises subdesarrollados apenas existe
posibilidad de satisfacer las necesidades béasicas. Podriamos equivaler el término
a pobreza absoluta.

e Escasez econdmica. Como las necesidades son ilimitadas y los recursos que
tenemos no lo son, el ser humano siempre tendrd gue elegir lo que mas se ajuste a
sus necesidades en funcién del presupuesto del que disponga. En los paises
desarrollados los gustos y preferencias varian con los afios y se prefieren bienes
distintos o de mayor calidad, pero las necesidades nunca se pueden satisfacer
totalmente dado la escasez de recursos.

> Asi, la escasez econOmica tiene 2 caracteristicas.

1. Es universal. Pues afecta a todos, aunque de forma distinta. Mientras que la
preocupacion de muchas familias africanas es como conseguir comer todos los dias, o
la de muchos espafioles poder llegar a final de mes, muchos ricos como Di Caprio o
Brad Pitt tienen otras necesidades como comprarse una mansion mas grande, el coche
tltimo modelo o los relojes mas caros. Es decir todos tenemos unos recursos escasos
gue nos impiden satisfacer nuestras necesidades ilimitadas.

2. Es relativa, porgue todos lo sentimos de manera diferente. Las necesidades pueden
ser muy diferentes en paises como por ejemplo en Brasil de lo que lo son en Espafia.
De hecho en Brasil el indice de criminalidad es mucho mas alto que en Espafia, por lo
gue es logico que los brasilefios sientan que necesitan gastar mas en seguridad. De la
misma manera, tu puedes sentir las necesidades de manera diferente a tus amigos.
Ellos pueden dar prioridad a factores como la estima o la fama y eso les lleva a comprar
mas ropa de marca y ti puede que no sientas tan fuerte esa necesidad y si otras. Por
ese motivo gente con mucho dinero puede sentir que le faltan mas necesidades por
cubrir que gente que gana menos. El concepto de necesidad es por tanto relativo.

Pasemos ahora a la necesidad de eleqgir.
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2.2 ¢ COMO TOMAN DECISIONES
LOS INDIVIDUOS?

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

ELEGIR ES RENUNCIAR

Este curso me tenia que cambiar de departamento y por supuesto tenia unos recursos
limitados (mi dinero) para elegir. Por una parte podria elegir un departamento cerca del
centro. Ese departamento, como la mayoria del centro, seria mas viejo, mas caro y mas
pequefio, pero obviamente me permitia ir al instituto andando en pocos minutos y salir
por el centro sin necesidad de coger ningun transporte olvidandome asi de coche,
autobus y metro. Por otra parte, podia escoger un departamento en una urbanizacion
en las afueras. Ese departamento seria mas grande, mas barato e incluso con piscina.
Eso si, me obligaba a una larga caminata para ir al instituto y coger algun tipo transporte
cada vez que quisiera ir al centro. Fuese cual fuese mi decision, estaba renunciando a
algo.
—

. —

uq“ J

Puesto que los recursos son escasos Yy las necesidades ilimitadas, hay
posibilidad de eleccion (es decir, podemos utilizar esos recursos para producir 0
consumir diferentes bienes y servicios). Los individuos los administran para obtener el
maximo provecho posible, es decir, eligen la alternativa que mas se ajusta a sus
preferencias y a su nivel de ingresos.

Recuerda que al principio del tema planteabamos una serie de decisiones que
requerian tomar una eleccion. ¢Me gasto mi paga en comprar ropa o salir con los
amigos? ¢ Estudio bachillerato o busco trabajo? ¢ Voy a una fiesta o estudio el examen
de mafnana?

Pero, ¢en qué me baso para tomar una decisién u otra?

Ahi es donde entra la economia. Vamos a ver 4 principios econémicos gue nos pueden
ayudar a tomar las decisiones.

PRIMER PRINCIPIO: EL COSTO DE OPORTUNIDAD

SEGUNDO PRINCIPIO: LOS COSTOS IRRECUPERABLES

TERCER PRINCIPIO: EL ANALISIS MARGINAL

CUARTO PRINCIPIO: LAS PERSONAS RESPONDEN A INCENTIVOS
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PRIMER PRINCIPIO. EL COSTO DE
OPORTUNIDAD DE NUESTRAS
DECISIONES: EIl que algo quiere,
algo le cuesta.

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

En el afio 2000 acabé mis estudios de bachillerato y me encontraba ante dos opciones.
Seguir estudiando en la universidad o empezar a trabajar. Mi eleccién estaba clara,
estudiar Administracion y Direccion de Empresas. Pero muchos de mis compafieros
decidieron abandonar los estudios (algunos sin bachillerato acabado) y empezaron a
trabajar de albafiil. Sile preguntas a tus padres te diran que esos afios fueron una locura
de construccién de vivienda en Espafia, lo que hizo que se necesitaran miles y miles de
albafiles a los que se les llegaba a pagar mas de 2000 euros al mes.

Estos compafieros solian venir con sus cochazos BMW y Mercedes (con solo 18 0 19
afos) a “presumir” delante de nosotros, pobres universitarios, que nos reuniamos por
las noches a tomar las tristes coca-colas que nuestro pobre presupuesto nos permitia.
Acabamos de tomar una decision, y recuerda: ELEGIR ES RENUNCIAR.

Una decision consiste en elegir una entre varias alternativas
posibles, rechazando el resto. El problema en economia es que si_elegimos
satisfacer unas necesidades tenemos que renunciar a satisfacer otras (estan son
ilimitadas mientras que nuestros recursos escasos). Surge entonces el concepto
de costo de oportunidad.

DEFINICION: El costo de oportunidad es aquello a lo que se renuncia al tomar una
decision.  El nombre hace referencia a la oportunidad perdida al rechazar una opcion
concreta a favor de otra.

COSTO DE OPORTUNIDAD DE UN BIEN = LOS OTROS BIENES A
LOS QUE RENUNCIO PARA CONSEGUIRLO

Por ejemplo, si tu paga semanal es de 20 € y quieres ir a un concierto y comprarte una
camiseta y ambos valen 20€, tendras que elegir entre una cosa y otra. Si ambos
bienes valen lo mismo, el costo de oportunidad sera soélo el bien al que renunciamos.
Si finalmente te decides por ir al concierto, el costo de oportunidad de tu decision
sera la camiseta que no te has podido comprar. Si te compras la camiseta, el
costo de oportunidad de esta decision sera no ir al concierto.
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&Y si no valen lo mismo? Si la camiseta vale 15€ y elegimos ir al concierto que vale
20€,la cosa cambia:

Si elegimos ir al concierto, qgue es mas caro, no soélo estamos renunciando a la camiseta
gue no compramos sino que ADEMAS renunciamos a otros 5€ extra que podriamos
usar para comprarnos otra cosa.

Costo oportunidad concierto= Camiseta + 5€

Si elegimos la camiseta, que es mas barata, estamos renunciando al concierto MENOS
5€ que nos ahorramos.

Costo oportunidad camiseta: Concierto -5€

Coste de oportunidad: Aquello a lo gue renuncio al
tomar una decisidn.

COSTE OPORTUNIDAD

[DFCIGN A: IR & UN COMCIERTO {ZDE]J sioelijo A renuncio a2 B h{
REMUMNCIO A CAMISETA ¥ 5€

L

/4

COSTE DE QPORTUNIDAD

[opcnﬁm B: COMPRAR CAMISETA {155}] 7777 >

I'L!'v!LFNL,IMC'[-CI AL CONCIERTO PERO AHORRO 5€

COSTO DE OPORTUNIDAD = COSTOS VISIBLES MAS COSTOS
INVISIBLES

Cuando hablamos de costo de oportunidad tenemos que tener en cuenta no solo
el dinero (costo visible) sino todo lo que podria hacer en el tiempo empleado
(costo invisible). En general los costos visibles son los que nos suponen
desembolsos de dinero, mientras que los costos invisibles serian todo lo que
dejamos de hacer o el dinero que dejamos de ganar al tomar una decision.

Tu amigo Borja Mari te propone un plan de ir al cine y luego a tomar un helado McChurry
en el centro comercial por unos 10€. El problema es que tienes que hacer un importante
trabajo de economia, cuya fecha limite es ese mismo dia. Borja Mari te jura por snoopy
gue si no vas con €l se enfada contigo. ¢Cudl es el costo de oportunidad de cada
decision?
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Coste de oportunidad de ir con Borja:
Aguello a lo que renuncio al
tomar una decision.

[t:OSTEs VISIBLES ] [CDsTES INVISIBLES j

l

Y
- Y | Tiempo que empleo vy me
[Dmero QUSINgo NS pagarJ [impicrije r?a-::er ot[:as c‘gsas J

v
10 euros gue me gasto mas—| N estudiar
en el cine ' | economia

Si decides ir con Borja Mari no solo te gastaras 10€ (costo visible) sino que estas
renunciando a hacer el trabajo de economia. De manera que el costo de oportunidad
de ir con él, son los 10€ que te vas a gastar y ADEMAS que vas a tener un 0 y te voy
a fichar.

Sidecides quedarte haciendo el trabajo renuncias a divertirte con tu amigo ese dia, que
ademas se va a enfadar contigo. Tu costo de oportunidad seria perder la diversion y
aguantar el enfado (costos invisibles), pero no tendras ningun costo en forma de dinero
(visible).

En definitiva podemos aplicar la frase “el que algo quiere, algo le cuesta’, cada
vez gque tomamos una decision estamos renunciando a las alternativas no
elegidas. Se dice entonces que la decision tiene un costo de oportunidad porque
al elegir una opcién a favor de otra estan dejando pasar una oportunidad.

En mi caso, cuando decidi estudiar en la Universidad tuve que pagar unos 1000 euros
de matricula al afio (costo visible) y ADEMAS renuncié a empezar ganando dinero en
ese mismo momento unos 1000 euros al mes (costo invisible, ya que en realidad ese
dinero no me lo estaba gastando, lo estaba dejando de ganar). Por tanto mi costo de
oportunidad era de 1000 euros de matricula mas el sueldo al que renunciaba. Los que
abandonaron los estudios renunciaron a adquirir mayores conocimientos y una
titulacion que probablemente les permitiria acceder a mejores trabajos y ganar mas
dinero en el futuro (costo invisible). Ese era por tanto su costo de oportunidad. Lo que
es la vida, unos afos después la construccién se iba a pique, los que abandonaron los
estudios perdieron sus trabajos y sus cochazos por no poder pagarlos y tenian que
volver al instituto para acabar el bachillerato, ya que nadie les contrataba sin titulacion.
Alli estaria yo como profesor para ensefarles el costo de oportunidad de sus
decisiones.
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SEGUNDO PRINCIPIO: LOS
COSTOS IRRECUPERABLES: Alo
hecho, pecho.

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

Mi amigo “El Glori” y yo nos disponiamos a ir a un concierto en una calurosa noche de
verano. No estdbamos especialmente ilusionados, el calor era horrible (no vayas a
Albacete en agosto), pero Glori tenia ya su entrada comprada por 15 euros y a mi me
habian regalado una.

En el altimo momento, recibimos una llamada de nuestro amigo “Coyote” que nos invita
a su casa a las afueras de la ciudad con piscina y barbacoa a la celebracion de una
fiesta de cumpleafios de las que se recordarian durante décadas (¢,has estado en San
Juan por la noche en las noche de las hogueras? Pues no se parece en nada, mucho
mejor que eso).

La conversacion entre Glori y yo fue mas o menos la siguiente.

Yo: - Bueno, obviamente vamos a la fiesta, el concierto no pinta muy bien y esta fiesta
de cumpleafios tiene una pinta espectacular.

Glori: - Pero ya he comprado mi entrada por 15 euros y no quiero tirar el dinero a la
basura.

Yo: - Pero esta fiesta va ser mucho mejor. Glori tio, los juglares haran canciones sobre
esta fiesta, se escribirdn epopeyas sobre lo que pase hoy.

Glori: - Claro, a ti te han regalado la entrada y no pierdes por irte a la fiesta. Yo he
pagado 15 euros y no es lo mismo. Ve ta si quieres, yo me voy al concierto.

Lamentablemente no pude convencer al Glori de venir al cumpleafos. Glori analiz6 el
principio del costo de oportunidad y penso que preferia 15 euros antes que ir a la fiesta.
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Si hubiera tenido mas conocimientos econdmicos probablemente se hubiera
dado cuenta de su error. El problema del Glori es que su andlisis es incorrecto. Ir a la
fiesta no supone perder 15 euros.

Un error bastante frecuente a la hora de tomar una decision es tener en cuenta los
costos del pasado que no se pueden recuperar en el momento de la decision. A estos
costos se les llama costos irrecuperables.

Estos costos ya se han producido (la entrada de 15 euros ya esta comprada) y por
tanto, tenerlos en cuenta es erréneo porque en la decision solo se deben considerar
los costos y beneficios presentes y futuros, nunca los pasados, que son
irrecuperables.

De esta manera, el andlisis del Glori deberia ser diferente. Los 15 euros ya estan
gastados y son irrecuperables, por lo tanto nos olvidamos de ellos. Vamos a pensar
solo en los beneficios y costos de ir al cumpleafios y de ir al concierto.

CDSTE IRRECUPE_RIAELE: costes pasados que no los 15 euros ya estan gastadosJ
influyen decisiones presentes o futuras [

(IR AL CDNCIERTD] [IR i FIESTA]

N av

costes beneficios

beneficios

Poca 0: La entrada ya esta pagada
diversion Ir no cuesta mas dinero mucha —
/ e raian (0: Nos invitan |
mismos cos{ /

mas beneficios mismos costes

DECISION: IREMOS A LA FIESTA YA QUE LOS COSTES SON IGUALES (0)
PERO EL BENEFICIO DEL CONCIERTO (LA DIVERSION) ES MAYOR.

Costos

Ir al concierto: No hay costos extra porque la entrada ya esta comprada (suponiendo
gue alli no haya ningan gasto mas). Por eso el costo de ir al concierto es 0 tanto para
mi amigo el Glori como para mi. Da igual que a €l le costara 15 euros y a mi cero. El
costo presente y futuro de decidir ir al concierto es 0 para los dos, ya que al ir no vamos
a gastar mas dinero.

Ir a la fiesta: Ninguno, ya que me invitan a todo.

Beneficios:
Los beneficios aqui son subjetivos (no lo podemos medir con nimero), pero hemos
dejado claro que la fiesta era mejor que el concierto.
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RESULTADO:

Es obvio: Los costos de ir al concierto y a la fiesta son 0 en ambos casos Y los beneficios
del cumpleafios son mucho mayores. Glori deberia haber ido a la fiesta porque no iba
a perder 15 euros como €l decia (ese dinero ya estaba gastado y era irrecuperable). Lo
gue si se perdi6é fue un cumpleafos antoldgico, pero esa... es otra historia.

Otro ejemplo: Supongamos que vamos al cine pagando 8 € por la entrada (hay
gue ver como esté el precio del cine). Pero la pelicula es un auténtico “churro”, mas
aburrida que escuchar una partida de ajedrez por la radio. ¢ Debemos salir del cine?

Para tomar esta decision tenemos que pensar en los costos y beneficios de
guedarnos en el cine y de abandonarlo. Nuevamente, el costo de la entrada de 8
euros es irrecuperable, ya he pagado y nadie me va a devolver el dinero, por tanto, no
debemos tenerlo en cuenta

Costos: Ninguno. Tanto si veo la pelicula entera como si me marcho del cine, no voy a
tener ningln costo (no me supone tener que pagar mas).

Beneficios: Es obvio que quedarse viendo la pelicula es sumamente aburrido y la
pregunta seria ¢ Tengo algo mejor que hacer? Si tu eres como yo (y como la mayoria
de las personas) y valoras mucho tu tiempo, seguro que se te ocurren millones de cosas
gue puedes hacer en 2 horas.

La decision correcta seria salir del cine y hacer otra cosa que te diera mas satisfaccion
gue aburrirte soberanamente viendo la pelicula. EI argumento que en ningun caso es
valido es decir “me quedo en el cine porque he pagado 8 euros”. Esos 8 euros son un
costo del pasado y al quedarte en el cine estas incurriendo en otro costo: El tiempo
perdido para poder hacer cualquier otra cosa. Si te quedas en el cine es porque
prefieres estar aburrido en el cine antes que hacer otra cosa (si esté es tu caso
necesitas urgentemente buscarte un hobby... en serio)
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TERCER PRINCIPIO: EL ANALISIS
MARGINAL. La clave es cuanto.

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

Hasta ahora nos hemos centrado en decisiones con 2 opciones diferenciadas. ¢ Estudio el examen
0 me voy con mi amigo? ¢ Me compro una camiseta o un pantaldn? ¢Estudio una carrera o trabajo?
Pero en nuestra vida muchas veces la decision no es hacer algo o no hacerlo, es decir, no todo es
blanco o negro. A veces la decision es cuanto hacer. Es decir, una vez que he decidido que voy a
estudiar no tengo que hacerlo 24 horas. El andlisis marginal me ayuda a saber cuantas horas debo
estudiar (esto te interesa eh).

En este caso, lo que tenemos que mirar es el beneficio y el costo de repetir la
accion. Esto es lo que llamamos el analisis marginal.

DEFINICION: el beneficio marginal es el beneficio obtenido por haber repetido la
accion unavez mas. El costo marginal es el costo de haber repetido la accion.

Por tanto el andlisis marginal analiza si la Ultima decision que tomamos es correcta o
no ¢me compro una camiseta mas? ¢Estudio una hora mas? ¢hago otra carrera
universitaria mas? La respuesta es siempre la misma: Solo si el beneficio recibido es
mayor que el costo de repetir la accion una vez mas.

Borja Mari te juré por Snoopy que te retiraria la palabra si no ibas al cine y después a
cenar y a tomar un helado McChurry con él. Ta sin embargo tienes un importante
trabajo que realizar sobre los 4 principios econémicos. La duda de qué hacer te corroe
por dentro.

Afortunadamente has aprendido que el analisis marginal te permite saber cuantas horas
necesitas estudiar. Por tanto, no esta todo perdido, tal vez puedas hacer las dos cosas.
Lo que vamos a hacer es estudiar el beneficio y el coste de estudiar una hora mas.

21


https://plus.google.com/114911817356889198420
http://www.econosublime.com/2017/09/analisis-marginal.html
http://www.econosublime.com/2017/09/que-es-coste-oportunidad.html
https://1.bp.blogspot.com/-0P8tigZfMWg/WbZMf-De6zI/AAAAAAAAATQ/-ul8Le_ZwwI7WRm0SlG4yQ8R3DtFx2ujQCLcBGAs/s1600/mc+churry.jpg

HORAS DE B BENEFICIO COSTO
estuplo | BENEFICIO=NOTAL v psinaL | COSTO MARGINAL
NINGUNO-
VOY AL CINE,
0HORAS |0 - A CENAR Y-
TOMAR  UN
HELADO
PUEDO IR AL
CINE Y A
1HORA |5 fAASPUNTOS CENAR, PERO E/:(I:Egl-?UORRY
NO A TOMAR
McCHURRY
3 PUNTOS | PUEDO IR | PIERDO
2HORAS i MAS SOLO AL CINE. | CENA
2 PUNTOS | NO PUEDO IR | PIERDO
SHORAS e MAS A NADA CINE

¢Estudio la primera hora?

La primera decision es si estudio (hago el trabajo) 1 hora o ninguna. Para ello debo
comparar el beneficio de la accion y el costo. También llamado beneficio y costo
marginal.

Beneficio Marginal (1 hora mas). Paso de tener un 0 a un 5 (gano 5 puntos y apruebo)
Costo marginal (1 hora mas). No puedo tomar el Mchurry con Borja Mari
RESULTADQ: Debo decidir que prefiero, aprobar o tomarme un helado con mi amigo.
Si prefiero aprobar (el beneficio marginal es para mi mayor que el costo) estudiaré esa
hora. Si prefiero el helado antes que aprobar (el costo marginal es para mi mayor que
el beneficio) no estudiaré nada (y quedaré completamente retratado)

¢Estudio la segunda hora?

Ya llevo una hora estudiando (tengo el 5 en el bote) y me daria tiempo a ir al ciney a
cenar. ¢,Estudio una hora mas?

Beneficio marginal (estudiar la segunda hora). Me permite ganar otros 3 puntos mas
(paso del 5 al 8). Fijate que el beneficio marginal no son 8 puntos, son soélo 3. Los
primeros 5 los gané con la primera hora, por tanto el beneficio de esta segunda hora
son 3 puntos extra.

Costo Marginal. Ya solo puedo ir al cine, me pierdo por tanto la cena también. De la
misma manera el costo marginal (de la segunda hora) no es la cena y el helado. El
helado ya lo perdi cuando decidi estudiar la primera hora. Al estudiar la segunda, mi
costo extra (marginal) es la cena a la que antes podria ir pero ya no.
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RESULTADO:

Debo decidir que prefiero. Si prefiero tener 3 puntos mas (beneficio marginal) antes que
ir a cenar (costos marginales) entonces estudiaré la segunda hora porque el beneficio
marginal de esa segunda es para mi mayor que el costo. Si por el contrario prefiero
cenar con mi amigo y me conformo con un 5, es porque creo que esa cena (costo
marginal) vale mas que el beneficio de 3 puntos. Como el costo de estudiar es para
mi mayor que el beneficio, decido no estudiar.

¢ Estudio la tercera hora?

Vale, llevas haciendo tu trabajo dos horas y te estd quedando bastante sublime. Sabes
gue este trabajo es digno de un 8 y aunque ya no puedes ir a cenar ni a tomarte un
McChurry, ain podrias ir al cine. ¢ Le dedico una tercera hora?

Beneficio_marginal (estudiar la tercera hora). Me daria 2 puntos y llegar asi al 10
(Ilevandome toda la gloria y admiracion de propios y extrafios).

Costo marginal. No puedo ir al cine. De nuevo, el costo de esta tercera hora es solo el
cine. La cenay el helado McChurry ya no lo podias hacer al llevar 2 horas estudiando.
RESULTADO:

Si prefiero el 10 antes que ir al cine (el beneficio marginal es para mi superior al costo
marginal) entonces estudiaré la tercera hora. Por el contrario, si para mi el 8 es
suficiente, y prefiero ir al cine antes que conseguir esos 2 puntos mas que me den el
diez redondo (el costo de ir al cine es mayor que el beneficio de 2 puntos), entonces no
estudiaré esa tercera hora.

Siempre que el beneficio marginal sea mayor que el costo marginal repetiré
la decision una vez mas. Cuando el costo marginal sea mayor que el
beneficio marginal dejaré de repetir la decision.

Y tu qué harias?
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CUARTO PRINCIPIO: LAS
PERSONAS RESPONDEN A
INCENTIVOS

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

Mi amigo Carlos estaba tardando una eternidad en acabar la carrera de administracion
y direccion de empresas. Iba por su 8° afio y el suyo no era un problema de aptitud.
Carlos simplemente adoraba su vida como estudiante y no tenia ninguna gana de
empezar a trabajar. Teniendo en cuenta que todos los gastos de la universidad se los
pagaba su padre su analisis era el siguiente:

Si sigo estudiando mi costo de oportunidad (a lo que renuncio) es no trabajar y por tanto
pierdo el salario con el que empezaria. El salario que perderia en esos momentos serian
unos 800 euros que empezaria cobrando.

Si por el contrario empiezo a trabajar mi costo de oportunidad es que ya no podré seguir
con mi vida de ocio y tranquilidad que me estoy pegando. El analisis de Carlos era bien
sencillo. Preferia su vida de ocio antes que 800 euros.

El padre de Carlos que era duefio de una empresa sabia que esta era una pésima
decision. Carlos no estaba teniendo en cuenta que cuanto mas tardara en empezar a
trabajar, mas dificil seria encontrar un buen trabajo y poder alcanzar un salario digno.
Dicho de otra manera, Carlos no tenia en cuenta que el verdadero costo de oportunidad
son todos los costos presentes (los 800 euros que pierde al no trabajar) y futuros (mas
salario en el futuro)

Ante esta situacion, el padre de Carlos le propuso lo siguiente: Hacerle Director de la
empresa empezando con un sueldo de 3000 euros al mes el dia después de acabar la
carrera.

DEFINICION: Un incentivo es todo aquello que modifique los beneficios o los costos de
una decision, por lo que puede modificar la decision tomada.

Como las personas toman sus decisiones comparando beneficios y costos, su conducta
puede cambiar si se modifican o bien los costos o bien los beneficios. Es decir, las
personas responden a incentivos.

Tu puedes ser uno de esos alumnos que te conformas con un 5, lo cual te haria estudiar
solo 1 hora en el ejemplo del apartado anterior y asi irte al cine y cenar con tu amigo.
Pero si tu padre te dice que te compra una moto, una consola o el movil ultimo modelo
si sacas un 10 en ese trabajo economia, es bastante probable que le dediques las 3
horas necesarias para el 10.
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Los incentivos pueden ser positivos (recompensa) o negativos (castigo). Si tu
padre te dice que te quita el mavil si no sacas un 10, es bastante probable que también
te esfuerces mas. En este caso el incentivo seria negativo.

Los incentivos son muy importantes en economia. Por ejemplo, cuando hace
mucho calor las terrazas de los bares se llenan y todas las mesas dentro estan vacias.
En esta situacion un bar pierde la mitad de su clientela posible. Un incentivo que a
veces usan los bares es poner los precios de la terraza mas caros que dentro, para asi
incentivar a la gente a entrar en el bar. Lo mismo hacen algunas tiendas como
“telepizza” que cobran mas barato sus productos si los recoges td mismo y no pides
gue te lo lleven.

Asi cuando el Estado quiere desincentivar el consumo de algun bien (como el tabaco,
muy perjudicial para la salud), lo que hace es aplicar un impuesto para encarecer el
producto. Si eres uno de esos insensatos que fumas, que sepas que de los 5 euros que
cuestan algunas marcas de tabaco, 4 son de impuestos. Al aumentar los costos de
fumar hay menos gente que lo hace. El Estado “castiga” la decision de fumar
aumentando sus costos. Este es uno de los motivos por los que mucha gente cambia
su decision de “fumar” a “dejar de fumar”.

Si te preguntas que hizo mi amigo Carlos, decirte que termind la carrera en 6 meses y
empezé como director de la empresa de su padre el dia siguiente. Digamos que Carlos
consideraba que su vida de estudiante valia mas de 800 euros al mes pero no mas que
los 3000 euros que le ofrecia su padre. El incentivo claramente funciono.
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3.1 EL METODO CIENTIFICO EN
ECONOMIA.

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

3. PIENSA COMO UN ECONOMISTA

Uno de mis objetivos de este afio como profesor es que empieces a pensar como un
economista (uff justo cuando empezaba a pensar que la economia jorobaba). No te
preocupes tenemos un afo entero de entrenamiento. No es para tanto.

Te cuento. Para aprender a analizar frases en lengua (lo que luego te ayudara a escribir
mejor) necesitas aprender que es el sujeto, el predicado o el complemento directo. En
matematicas necesitas aprender las tablas de multiplicar para luego entender leyes
como que “el orden de los factores no altera el producto”.

Economia no es diferente. Este afio vas a conocer conceptos como la ley de la oferta y
la demanda, la inflacion o el PIB que te van a ayudar entender el mundo que nos rodea.

Todo esto esta muy bien teacher, ¢pero qué es pensar como un economista?

No te pongas nervioso, te he dicho que tenemos el afio entero, pero para empezar
tienes que saber que lo que diferencia a un economista es que observa la realidad con
los ojos de un cientifico. ¢ ¢¢un cientificoooo???. Pues si pequefio saltamontes, no
todos los superhéroes llevan capa y no todos los cientificos llevan bata.

3.1 EL METODO CIENTIFICO EN ECONOMIA.

En el siglo XVII Newton observé una manzana que caia de un arbol y llegaba al suelo (o
eso es lo que dicen) y eso le llevo a elaborar una ley universal, “la ley de la gravedad”,
gue se aplica no sélo a las manzanas sino a todos los objetos del mundo mundial.

OBSERVACION-TEORIA-MAS OBSERVACION.

La economia intenta hacer algo parecido a lo que hizo Newton. Un economista puede
darse cuenta que cuando baja el precio del cine (como la fiesta del cine del pasado mes
de Mayo) la gente va mucho mas a ver peliculas. En este caso el economista puede
desarrollar una hipétesis de que cuando los precios bajan las personas demandan mas
productos. Para comprobar su hipotesis, puede estudiar si ocurre lo mismo con otros
productos como la ropa, los coches o los ordenadores. Si al bajar los precios de estos
productos la gente no compra mas, entonces el economista tendra que seguir
observando porque es posible que su hipétesis sea errénea. Sin embargo, si el
economista comprueba que en la mayoria de casos, al bajar el precio de un producto
las personas compran mas (como asi ocurre), la hipétesis podria confirmarse e incluso
convertirse en una teoria o ley (la ley de la demanda).
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El problema al que se enfrentan los economistas, sin embargo, es que no puedes
realizar ensayos en tubos como los haria un fisico. Un economista no puede decir
“vamos a bajar todos los precios a la vez y a ver qué pasa”.

La Unica opcidon que tiene la economia es estudiar los acontecimientos ya
ocurridos e investigar a partir de ellos. Por ejemplo, a lo largo de la historia, siempre
gue un gobierno ha impreso mucho dinero los precios han aumentado mucho. Eso nos
permite establecer una relacion entre cantidad de dinero y aumento de precios. Un
economista, en base a esta observacion, puede predecir que si el Estado imprimiera
mucho dinero ahora los precios subirian mucho (lo que llamamos inflacion).

LA INVESTIGACION CIENTIFICA.
La investigacion en economia por tanto tiene 3 fases.

FASE 1. OBSERVACION. Nos preguntamos la razén por la que puede existir una
determinada relacién entren dos variables, por ejemplo entre el precio de un bieny la
cantidad demandada.

FASE 2. SE FORMULAN HIPOTESIS Y HACEN PREDICCIONES. Se intenta explicar
el fenbmeno observado y se hacen predicciones, como puede ser que cuando se
reduce €|l precio de un bien aumenta la cantidad demandada (hipétesis). Y por tanto
podriamos predecir que si baja el precio de las tablets, se compraran mas.

FASE 3. VERIFICACION. Las predicciones se confrontan con los datos, esto es, se
verifica si efectivamente se cumple la hipotesis, es decir que a disminuciones en el
precio le siguen aumentos en la cantidad demandada. Si lo comprobado es de gran
magnitud para la sociedad, la hipotesis verificada se convertira en una teoria.
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Una vez que hemos visto como los economistas recogen datos y elaboran hipotesis,
predicciones y teorias, necesitamos entender 2 conceptos clave para entender como
estudiamos los problemas econémicos: Los supuestos y los modelos economicos
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3.2. LOS SUPUESTOS Y LOS
MODELOS ECONOMICOS

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

EL PODER DE LOS SUPUESTOS

Siempre hago un examen diferente para cada curso al que le doy clase. Lo normal es
gue salga un examen mas facil que otros (aunque ustedes siempre dicen que el mas
facil es el de la otra clase). Si siguiera el método cientifico y quisiera ver la relacion
entre facilidad del examen y nota, observaria y compararia los diversos examenesy las
notas que han sacado los alumnos. Eso me permitiria establecer la siguiente hipotesis
“cuanto mas facil es un examen, mejor nota sacan los alumnos” y podria predecir que
si les pongo un examen mas facil que a sus compafieros sacaran mejor nota.

Pensaras que no he descubierto nada nuevo, pero alguno de ustedes puede rebatir
esta hipoétesis. ¢ Qué pasa si el dia del examen tenemos un examen final importantisimo
de historia? ¢Qué pasa si en el otro curso estan los alumnos mas inteligentes del
instituto? ¢Y si el examen es al dia siguiente de volver de un viaje de fin de curso?
Entonces no esta tan clara mi hipétesis y podrias pensar que falla mas que una
escopeta de feria. Para que mi hipotesis pueda tener validez necesito afiadir un
supuesto. “En igualdad de condiciones entre 2 clases, el que tenga el examen mas facil
sacara mejor nota”

Lo mismo va a ocurrir en la ciencia de la economia. Imagina que baja el precio de los
coches. En ese momento podriamos predecir que la gente comprara mas. Pero, ¢y si
baja también el precio de las motos? ¢,0 sube el precio de la gasolina? ¢y si el gobierno
prohibe la circulacion en coche ciertos dias de la semana?. En ese caso ya no esta tan
claro que la gente compre mas coches. Hacer una prediccion seria realmente
complicado. Por eso en economia partimos de supuestos, en este caso el supuesto de
gue “no cambia nada mas que el precio”, lo cual nos permite predecir que si baja el
precio, la gente comprard mas coches.

Los supuestos nos permiten entender la realidad de una manera mucho mas facil y a
partir de ellos construir modelos econémicos. Necesitamos “suponer que pasan ciertas
cosas” para poder predecir qué ocurrira.

LOS MODELOS ECONOMICOS

En 1901 los hermanos Wright crearon el tunel de viento. Este aparato les permitio
experimentar con distintos materiales y llegar a entender como un objeto podria volar.
Asi, construyeron un avién en miniatura que finalmente lo consigui6. Esta claro que
hacer construir este mini-avion y hacerlo volar en un tinel de viento es mucho mas facil
gue hacer volar un avion de verdad. Sin embargo, este “modelo” es mucho mas barato
y practico y les permitio desarrollar todos los conocimientos necesarios para llevarlo a
la realidad.
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DEFINICION: Un modelo econdmico es por tanto una representacion simplificada de
la realidad que a través de supuestos nos va a permitir entender como funciona la
economiay asi realizar predicciones.

Por eso si queremos entender por qué la gente compra mas o menos de un determinado
producto tenemos que construir un modelo simplificado, que si bien no es exactamente
como la realidad, si que nos va a permitir entenderla mucha mejor.

¢Quiere decir eso que los modelos econOmicos siempre aciertan sus
predicciones?

No, precisamente como hay que simplificar el modelo, tenemos que decidir que
variables dejamos fuera y no tenemos en cuenta. Por eso 2 economistas pueden
construir un modelo de manera diferente y llegar a conclusiones distintas. La clave aqui
reside saber elegir que tengo en cuenta porgue es imprescindible y que dejo fuera para
gue el andlisis sea mas sencillo.

Una vez entendido este concepto podemos ver las ramas de la economia.
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3.3 LAS RAMAS DE LA ECONOMIA

by Javier Martinez Argudo 11 septiembre

Si algo te tiene que quedar claro de este primer tema es que la economia es la ciencia
gue trata de administrar los recursos escasos para satisfacer las necesidades
humanas. Pero de la misma manera que las matematicas se pueden dividir en algebra,
geometria o probabilidad o la lengua en sintaxis, gramatica o fonética, también la
economia puede hacerlo.

La ciencia econdmica puede dividirse en dos grandes ramas para su estudio: la
Economia positiva y la Economia normativa. A partir de ahi veremos cémo
surgiran otras divisiones.

[RAMAS DE L& ECOHDMfA]

[ ECONOMIA NORMATIVA ]

Estudia los hechos tal y como han
sucadida podrian suceder.
Mo hay opiniones pn_emnnale_s (juicios de valor)

SE DIVIDE EN:

Hace recomendaciones para mejorar
la realidad. Hay juicios de valor

si las recomendaciones
e llevan a la practica

[ POLITICA ECONGMICA ]

(AFRACIONES PoSITIVAS: Decie s hechos ly como e prserian) |

[AFIRHACIDNES MORMATIVAS: Aconseja medidas para mejorar una sﬁuadén]_b Son mas complicados
de demastrar

Se puede comprobar sin
san ciertos o no

No hay afio que pase sin que un alumno diga que la economia positiva estudia las
partes buenas de la economia y la normativa las malas (que no, cofio, que no).

La economia positiva analiza de manera objetiva los fendmenos econémicos tal como
han sucedido o pueden suceder sin hacer valoraciones al respecto (no juzga si algo es
bueno o malo). Estudia lo que es, ha sido o podria ser. La dividimos en
microeconomiay macroeconomia
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La economia normativa. Estudia lo que deberia ser, es decir, valora las situaciones y
recomienda actuaciones para intentar mejorar la realidad. Se basa por tanto en
opiniones personales de lo que es mejor o peor, es decir, en juicios de valor. Su
principal exponente es la politica econdmica

Cuando los economistas tratan de describir el mundo que nos rodea (economia
positiva) se comportan como cientificos. Cuando tratan de mejorarlo con
recomendaciones (economia normativa), entran en el mundo de la politica econémica.

AFIRMACIONES POSITIVAS Y NORMATIVAS

En mi primer dia en Huelva como profesor me levanté con una peste de esas de las
gue tumbaria hasta a un caballo. Al principio pensé que eran las tuberias del edificio al
gue me acaba de mudar, pero cuando sali rumbo al instituto el olor se hacia cada vez
mas insoportable.

(Aparentemente, las fabricas sueltan muchos humos nocivos ciertos dias del afio, lo
gue provoca no solo mal olor, sino que al respirarlos los onubenses se han convertido
en una de las provincias que mas cancer de pulmon ha desarrollado.)

Alli dos comparieros estaban discutiendo:
- Jesus: Vaya un olor insoportable que hay hoy, no entiendo porque no cierran las fabricas.

- Pilar: Es cierto que el olor es realmente horrible y muy malo para la salud, pero si cierran
las fabricas se perderian miles de puestos de trabajo.

- Jesus: Se deberian cerrar las fabricas igualmente. La salud es méas importante que los
puestos de trabajo. Huelva estaria mucho mejor asi.

Algunos de ustedes no estardn de acuerdo con estas afirmaciones. Pero,
independientemente de que estemos de acuerdo con Pilar o Jesus, debemos entender
gue ambos se diferencian en algo muy importante: Pilar ve el mundo como un
cientifico. Jesus hace politica econdmica.

Pilar, al igual que un cientifico, esta intentando explicar el mundo, esta realizando una
afirmacion positiva la cual es siempre descriptiva. Estas afirmaciones carecen de
juicios de valor (opiniones personales), Gnicamente predicen lo que va a ocurrir en
el caso de que se apliquen ciertas medidas (si se cierran las fabricas, se pierden
puestos de trabajo)

Jesus esta realizando una afirmacion normativa, la cual es prescriptiva, es decir
esta realizando una recomendacion de como deberian ser las cosas. Las
afirmaciones normativas si que incluyen juicios de valor de cémo deberia ser el
mundo. Para Jesus la salud es mas importante, pero para otros pueden ser los miles
de puestos de trabajo.

Una diferencia entre las afirmaciones positivas y normativas es la manera en la
gue las podemos confirmar. En principio, podemos confirmar las afirmaciones
positivas a través de datos. Podriamos comprobar el indice de enfermedades de
pulmoén de Huelva y compararlos con otras ciudades para ver si las fabricas son tan
malas para la salud. También podriamos buscar otras ciudades y ver qué ha pasado
con el desempleo cuando se han cerrado fabricas parecidas.
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La cosa se complica con las afirmaciones normativas. Si hacemos caso a Jesus y
cerramos las fabricas, es muy complicado demostrar que la ciudad estaria mejor o peor
sino lo hubiéramos hecho. Como no lo podemos demostrar con datos, decir por qué
una medida es buena o mala va a depender de aspectos filoséficos o éticos. En
definitiva va a depender de nuestra opinion personal, nuestros juicios de valor. Si estas
medidas normativas se llevan a cabo, entramos dentro del campo de la politica
econdmica, que por tanto saldra de la economia normativa.

DEFINICION: La politica econémica son aquellas medidas que toma el Sector
Pablico intentando mejorar la realidad de un pais. Se basan en juicios de valor de
como deberian ser las cosas. Es complicado de demostrar quién tiene razon por
lo que es fuente de conflicto de economistas y partidos politicos

MICROECONOMIA Y MACROECONOMIA

Esta pregunta si que me la sé: Micro estudia lo pequefio y macro lo grande... Sigues
siendo un bobo, pero ahora no vas tan alejado.

Acabamos de ver que la economia positiva es la rama que intenta explicar los hechos
economicos. Dentro de esta rama (que tiene mas divisiones), nos vamos a centrar en
la parte que trata de elaborar teorias y leyes: La principal division de la economia
positiva es por tanto la microeconomia y la macroeconomia.

Microeconomia. Estudia las decisiones individuales de las familias y las empresas, y
la manera que se relacionan en los mercados.

Cuando estudiamos como se gasta el dinero una familia o cuantos trabajadores debe
contratar una empresa estamos dentro de la Microeconomia. Lo mismo pasa cuando
estudiamos un mercado en concreto, como puede ser el de la vivienda, el de coches o
el de la fruta.

Una afirmacion positiva y microeconomica seria: Si los fruteros bajan el precio de la
fruta, la gente comprara mas. Es positiva porque describe un hecho sin dar
recomendaciones. Puedo ir al mercado y comprobar si eso es verdad. Es
microecondmica porque estudia un mercado de manera individual.

Macroeconomia. Estudia el funcionamiento de la economia en todo su conjunto. La
Macroeconomia no se preocupa de las acciones de una empresa 0 una persona
individual sino que lo importante es la suma de todas esas acciones. Estudia por tanto
la suma de todas las decisiones de familias, empresas y Sector Publico.

En microeconomia estudiamos la produccion de una empresa. En macroeconomia la
produccion de bienes y servicios de todas las empresas de un pais (el Producto Interior
Bruto (PIB)). En microeconomia estudiamos el gasto de una familia y por qué gasta
mas o menos. En macroeconomia el gasto de todos los consumidores, sin importar que
unos gasten mas u otros menos. En macroeconomia el total es lo que cuenta.
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Una afirmacion positiva y macroeconémica seria: Si los ciudadanos de un pais tienen
mas dinero, el consumo total del pais aumentarda. Fijate que no hablamos de una familia
o de una empresa en concreto, ni de un solo mercado (la fruta antes) sino de la suma
total de las decisiones de las empresas o familias de un pais.

Es decir si hablamos de empresas o familias individualmente estamos dentro del campo
de la microeconomia. Cuando nos referimos a la accién agregada de todos ellos,
hablamos de macroeconomia

Con esto acabamos este fascinante primer tema (no negards que te ha
encantado). Habras visto que para ser economista tienes que ser un poco historiador
para conocer los hechos pasados y presentes y asi elaborar teorias, matematico para
analizar los datos e incluso filésofo para poder hacer recomendaciones de cémo
mejorar el mundo que nos rodea.

Bienvenido al maravilloso mundo de la economia, que te permitira poco a poco cambiar
los ojos con los que ves lo que te rodea. Nada proximo a ti escapara a tu a andlisis,

porque todo es fruto de una decision econdmica. No va a ser una tarea facil pero cada
dia pensaras un poco mas como un economista. ¢ Aceptas el reto?

AUTORIA: Javier Martinez Argudo

FUENTE: http://www.econosublime.com/p/libro-gratuito-1-bachillerato-economia.html
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