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PROBLEMA

Ayuda a resover el

problema de la fiebre y

gripe en temporada de

este tipo de
enfermedades.

« Estamos gradualmente

conscientes del problema

conforme investigamos.

Es muy importante

ayudar a resolver este

problema ya que ambas
enfermedades son
bastante comunes.

+ Este problema no es
“doloroso” en si, pero
puede ser muy molesto.

« Existen muchas formas
de resolver  este
problema, como
medicinas, pero nuestro
producto  ofrece  una
ayuda més natural y
menos costosa.

 Nos gustaria resolverlo

con la ayuda de

productos  naturales y

orgénicos que otorguen

beneficios a la salud.

PROPUESTA DE
VALOR
« Vaa estar hecho con
miel organica, en
forma de estrella con
puntas redondeadas
y con palitos de
paleta con plastico
biodegradable/
reciclado 0 madera.

METRICAS CLAVE

« Nuestro estimado es
que vendemos al
rededor de diez paletas
al da. De esos diez
regresaron  siete. Los
clientes que
recomiendan  nuestro
producto  son los
mismos  clientes  que
regresan.

ESTRUCTURA DE COSTOS

« Un estimado del total del costo de la produccion de una paleta seria: 4 pesos.

« Lamiel no cuesta nada ya que es proveida por dos de los socios.
« Un paquete con cincuenta envoltorios nos cuesta 35 pesos, por lo que un envoltorio

cuesta 1.4 pesos

SOLUCION
Es un producto 100%
organico.
Benéfico para la salud.
Ayuda a resolver el
problema de
enfermedades como la
gripay la fiebre.
El objetivo es ser una
empresa pilar en venta
de productos naturales
Guasavense con una
base de empleados
selectiva_y una gran
distribucion de
productos y  alcance
dentro de nuestro
municipio resaltando en
mitigar los_efectos de

enfermedades de
temporada.
Resolvemos el

problema proveyendo
una alterativa natural y
mas barata que la
medicina, por ejemplo.

VENTAJA
COMPETITIVA .
* Accesibilidad a
la  hora de
comprar el
producto.

« Precios bajos,
« Producto  100%

organico.
COMPETENCIA
- Somos una .

microempresa  con
valores en la que
nuestra prioridad es
el cliente. Ofrecemos
productos ~ organicos
aptos para todo tipo
de clientes.

FUENTES DE INGRESO

« Por venta de producto.

« Los moldes costaron 20 pesos y es un gasto que no se volverd a repetir a menos que

exista un dafio en el molde.

« Un paquete de 50 palitos de paleta nos cuesta 20 pesos, por lo que un palito cuesta 2.5

pesos.

CANALES

Se contactard a
los clientes a
través de
anuncios en
redes  sociales
de los socios,
cadenas de
mensajes, etc.

ALIANZAS
Evelyn Leal Félix
Angel Sachi
Fonseca

Laura Fonseca
Fétima Fonseca
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